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INFORMAZIONI PERSONALI 

DATA DI NASCITA  

TELEFONO AZIENDALE    

CELLULARE AZIENDALE   

EMAIL AZIENDALE   

 

ESPERIENZA PROFESSIONALE IN ANAS 

RUOLO ATTUALE  Consigliere di amministrazione 

SEDE TERRITORIALE  Roma 

DATA INIZIO  18 maggio 2015 

 

ESPERIENZA PROFESSIONALE (NON ANAS) 

ESPERIENZE 
PROFESSIONALI 
PREGRESSE   

 Da maggio 2014 
FCA CENTER ITALIA SPA 
Dealer Manager (Napoli) 
Gestione Dealership Motor Village Napoli con responsabilità del 
fatturato, dell'organizzazione della struttura, dell'immagine dei brand 
FCA nella città di Napoli attraverso partnership con realtà locali e 
sviluppo del business nella CDM di competenza 
 
Da gennaio 2013 ad aprile 2014 
FIAT CENTER ITALIA SPA  
Sales Manager (Roma)  
Responsabilità dell'ente New Cars del MotorVillage Roma. Riportano a 
me i responsabili vendite dei Brand (Lancia, Jeep, Alfa Romeo, Veicoli 
Commerciali) che gestiscono la forza vendita, Interfaccia con l'ufficio 
Marketing, sviluppo portafoglio e strategia commerciale 
 
Da maggio 2011 a dicembre 2012 
FIAT CENTER ITALIA SPA  
Dealership Sales Senior Specialist (Roma)  
Responsabile Vendite Lancia e Jeep presso la sede commerciale Motor 

c.alicata@stradeanas.it



Village Roma (dealer proprietà Fiat Group Automobiles spa) con 
responsabilità di gestione di 7 risorse di vendita e diretto riporto al 
Dealer Manager. 
Pianificazione politiche commerciali e azioni commerciali e di 
prospezione 
 
 
Da maggio 2009 a maggio 2011 
FIAT AUTO SPA 
Sales Zone Manager Brand Lancia (Area di Roma) 
Responsabilità degli OBJ di vendita e fatturato della rete di vendita 
mandataria 
Pianificazione media e studio di geomarketing, pianificazione azioni 
commerciali ATL e BTL, verifica processi interni 
 
Da agosto 2008 a marzo 2009 
FIAT AUTO SPA 
Area Manager Far East (Torino) 
Esperienza commerciale di gestione degli importatori del Far EAST per 
tutti i marchi del gruppo Fiat (Malesya, Singapore, Hong Kong, 
Thailandia) e di recruitment nuovi importatori sugli stati di Asean e del 
Far East in generale 
 
Da ottobre 2007 a luglio 2008 
FIAT AUTO SPA 
Product Marketing  Manager of B Segment Italy Market (Torino) 
Gestione Budget ed Economics, posizionamento prodotto sul segmento 
rispetto al banchmark della concorrenza 
 
Da settembre 2005 a settembre 2007 
FIAT AUTO SPA 
Sales Zone Manager (Area di Roma) 
Responsabilità degli OBJ qualitativi e quantitativi di una zona 
commerciale. Gestione diretta delle iniziative locali di marketing, dello 
sviluppo della rete sia commerciale che territoriale con competenza di 
analisi del mercato affidato e delle potenzialità di crescita dei dealer  
 
Da luglio 2005 a ottobre 2005 
FIAT AUTO SPA 
Project Manager (Torino)  
Project Manager del Piano Field, progetto per il brand Fiat, nell'ambito 
del Mercato Italia mirato ad elevare gli standard qualitativi della rete di 
vendita in vista del lancio della Grande Punto 
 
Da gennaio 2004 a luglio 2005 
FIAT AUTO SPA 
Customer Service Manager (Area di Padova) 
Gestione e monitoraggio rete assistenziale Gruppo Fiat  dell’area 
assegnata, valutazione interventi tecnici e autorizzazione interventi in 
garanzia 
 
Da maggio 2003 ad agosto 2003 
SCAMI SCAR SRL 
Responsabile processi produttivi, con mandato di inizializzare tutti i 
processi nell’ambito della certificazione di Qualità della società 
 



Da ottobre 2002 a aprile 2003 
ALSTOM POWER (Svizzera) 
Stage presso il centro ricerche di Alstom Power, sede di Baden (CH)  
 
Da settembre 2000 a luglio 2002 
ISTITUTO TECNICO STATALE LAGRANGE 
Supplente di Meccanica e Macchine 

ISTRUZIONE E FORMAZIONE 

TITOLO DI STUDIO    Laurea in Ingegneria Meccanica presso “La Sapienza” di Roma 

ANNO DI 
CONSEGUIMENTO 

  
2003 

ALTRI TITOLI DI STUDIO 
(abilitazione 
professionale, iscrizione 
albo) 

  
Luglio 2003 abilitazione alla professione di Ingegnere, con esame presso 
l’Università di Cassino 
 
1996 – Diploma Liceo Classico Statale 
 
 

CAPACITA’ 
LINGUISTICHE 
Livelli: 
Scolastico 
Buono 
Ottimo 
Madrelingua 

 Lingua  Livello parlato Livello scritto 
Inglese Buono Buono 

 

CONOSCENZE 
INFORMATICHE 
Livelli: 
Scolastico 
Buono 
Ottimo 
Eccellente 

 Conoscenza informatica  Livello  
Applicazioni Office Eccellente 
Sistema Operativo Windows Eccellente 
Autocad Scolastico 

 

ALTRO (partecipazione a 
convegni e seminari, 
pubblicazioni, 
collaborazione a riviste, 
ecc.) 
 
 
 
 
 

  
Da ottobre 2003 a dicembre 2003 
Fiat Auto SPA 
Corso d’ingresso per assunti ad Alto Potenziale  
 
 
Corsi di Formazione Aziendale:  

 Tecniche di negoziazione e gestione del conflitto              
 Organizzazione Aziendale  
 Comunicazione 
 Economics 
 Le nuove frontiere del Marketing: guerrilla, mktg one to one, 

applicazioni web e social network 
 
 
 
Membro del Comitato Editoriale Imille.org 
 
 
 
Da agosto 2000 a agosto 2010 
WEB Administrator affittistudenti.it  
Uno dei primi portali verticali nati in Italia.  



Ne ho curato il concepimento, il posizionamento su motori di ricerca, lo 
studio strategico della usabilty. La commercializzazione di spazi 
pubblicitari a clienti come Granarolo, Onda Blu. Partner di studenti.it e 
di easystanza.it. Ora venduto come investimento e per mancanza di 
tempo ad un grande network italiano. 
 
 
 
Romanzi pubblicati: 
Quattro (Il Dito e La Luna, 2006),  
Verrai a Trovarmi d’inverno (Hacca Edizioni, 2011),  
Ho dormito con te tutta la notte (Hacca Edizioni, 2014).  
 
 
Alcuni racconti che appaiono nelle raccolte: 
Principesse Azzurre da Guardare (Mondadori, 2007)  
Le cose cambiano (ISBN, 2013).  
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